


PREFACIO

O ponto de vista de um capitalista
sobre a educagiio

Vivemos uma das piores crises financeiras na histéria do nosso
pais — uma crise que tem o potencial de afetar nao apenas a nés,
mas também os filhos dos nossos filhos. O que enfrentamos hoje,
na atual convulsao econémica, nao é apenas uma disrupg¢ao no cré-
dito, mas sim uma crise da prépria alma do capitalismo. Como Sao
Bernardo de Clairvaux alertava: «De boas intengoes estd o inferno
cheio.» E, infelizmente, hoje, nos Estados Unidos da América,
as boas intencoes substituiram as decisées informadas. Isto é mais
evidente quando olhamos para a terrivel ingenuidade com que os
nossos chamados lideres lidam com a atual emergéncia econémica.
Como consequéncia, muitos de nds iremos sofrer por causa do
que o nosso governo e lideres empresariais tém feito para causar
e promover esta emergéncia econdmica, e pelas suas tentativas de
reparar os danos.

E realmente uma tragédia que o trabalho 4rduo realizado por
lideres corajosos como Ronald Reagan para fortalecer o délar e
abrir os canais do capitalismo de livre mercado esteja agora a ser
rejeitado por politicos e burocratas que estao mais preocupados com
incentivo do que lideranca. As estradas do capitalismo e da liber-
dade dos mercados estao a ser destruidas por uma onda socialista.
O governo dos Estados Unidos é agora dono dos maiores provedores
de hipotecas do pais, bem como da maior seguradora do pais, ¢ em
breve terd grandes participagdes em empresas desesperadas que nao
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terao escolha sendo vender seus ativos subprime ao governo, fruto
de regulamentos ridiculos, como marcagio a mercado (MTM).
Mas uma tragédia maior do que a crise do crédito, ou mesmo a
degradagio de um sistema capitalista que trouxe tanta prosperidade
a0 povo americano, é que tdo poucas pessoas entendam realmente o
que aconteceu. Mais ainda, que entendam porque aconteceu. E nao
compreendem o que fazer para se protegerem e a nossa economia.
E porque muitos de nés nao entendemos essas coisas, muitas das
oportunidades que enfrentamos hoje escapario por entre os nossos
dedos, e muitos dos desafios que enfrentamos manter-se-ao por
muito tempo. A capacidade de muitas pessoas perceberem o Sonho
Americano — admiravelmente definido por Abraham Lincoln, que
disse que cada americano deveria ter a oportunidade de «melhorar sua
situagdo na vida» — ¢é severamente inibido pelo défice de educagio
financeira no nosso pais. Como disse o profeta Oseias de forma tao
eloquente: «O meu povo perece por falta de conhecimento.»
Entao, qual ¢ a solugao? Por que meios podemos recuperar a
alma diminuida do capitalismo? Que medidas devem ser tomadas
para evitar o nosso perecimento econémico? A resposta, como tan-
tas outras respostas sdbias e eficazes é simples: educacao. Somente
a educagio proporciona o conhecimento necessdrio para remover
barreiras as oportunidades. A educa¢io permite ultrapassamos os
lagos limitadores da boa intengao e abracar um pragmatismo eficaz
e informado que s6 o conhecimento e a compreensio podem trazer.
Para muitas pessoas, a chave para uma vida abundante e para
desfrutar de recursos financeiros é entender o sistema e como fazé-
-lo funcionar para elas — para obter inteligéncia financeira e, como
o Robert tao bem diz, para aumentar o QI financeiro. Este é um
processo que dura a vida toda. Nao precisa de ser um génio para
participar deste processo; apenas precisa de estar disponivel, disposto
e ter a capacidade de aprender.
O conhecimento prdtico e aplicdvel de finangas e economia nao é
nao passar/reprovar. No é um caso de saber ou nao. Eum processo
reciproco de aprendizagem e aplicacao de conhecimentos sobre
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dinheiro, ﬁnangas e economia, € COmo essas coisas, e as maneiras
pelas quais responde e age, impacta na sua vida didria. Quanto mais
sabe, mais bem preparado estard para prosperar. Quanto mais alto
for o seu QI financeiro, mais forte serd o seu desempenho financeiro.

A educagao financeira ndo consiste apenas em nimeros e folhas de
célculo, embora certamente fagam parte. Educagao financeira exige
compreensao sélida de como as empresas e o governo funcionam
(ou nao funcionam, conforme o caso). E também ¢ saber de histé-
ria, de humanidades e natureza humana, artes e ciéncias, e musica
e mecinica, entre outras coisas. Ser um cidadio completo, sauddvel e
bem preparado requer uma educagio holistica que se concentra nio
apenas em nameros e folhas de cdlculo, mas também na prépria alma.

Toda a educagao tem valor, e toda a educacio pode ser util a
medida que descobre e desenvolve plenamente os seus préprios
talentos dados por Deus. Como defensor do capitalismo democritico,
acredito que a educagao ¢ fundamental para o bem-estar econémico
do nosso pais e é vital para a continuagao do papel da América como
farol brilhante num mundo que muitas vezes é escuro. A educa¢io
¢ fundamental para que as pessoas possam concretizar todo o seu
potencial, e é absolutamente essencial se os individuos querem assumir
a responsabilidade pelas suas proprias circunstincias e prosperar no
turbilhao econémico em que nos encontramos.

E por isso que aplaudo os esfor¢os de Robert para levar a educa-
¢ao financeira a pessoas que desejam mudar as suas vidas, alcangar
seguranca financeira, e desenvolver os recursos para viver a vida dos
seus sonhos. Se estiver a ler este excelente livro significa que estd no
caminho certo para melhorar a sua vida e a do seu pais. E por isso
que também o aplaudo. Desfrute deste livro — eu desfrutei — e que
seja outra parte de um processo ao longo da vida de aquisi¢ao de
conhecimento e compreensio.

STEVE FORBES



PREFACIO

A educagdo financeira pode mudar vidas

Conheci o Robert Kiyosaki pela primeira vez em 2004. Escreve-
mos juntos um bestseller em 2006. No inicio de 2008, ficou evidente
para mim que aquilo que o Robert diz e escreve é mais importante
do que nunca. Educagio financeira é crucial nestes tempos — e o
discernimento de Robert nessa drea é incontestdvel.

Observe o que discutimos em Why We Want You To Be Rich e analise
o que tem vindo a acontecer desde entdo. Acredito que sabiamos o que
estdvamos a dizer. Agora, o Robert leva-o um passo adiante com Pai
Rico, Pai Pobre: Desenvolva a Sua Inteligéncia Financeira e, com cer-
teza, serd tao pressagiador quanto fomos em 2006. Aconselho-o a
prestar aten¢io ao que ele tem para dizer.

O Robert e eu partilhamos muitas preocupagoes e temos trilhado
caminhos similares como professores e homens de negécios. Ambos
tivemos Pais Ricos que nos ajudaram a moldar a nossa vida, a nossa
personalidade e os nossos sucessos em diversas dreas. Somos ambos
empreendedores e investidores bem-sucedidos do mercado imobilidrio
porque fomos educados quanto ao aspeto financeiro e, justamente por
isso, sabemos o quanto a literacia financeira é importante. O Robert
diz: «F a educagiio financeira que capacita as pessoas para processarem
informacées financeiras, transformando-as em conhecimento. .. mas a
maioria das pessoas nao tem a educagdo financeira necessria para
assumir o controlo da sua vida.» Concordo plenamente.

Uma coisa sobre o Robert que notei logo apés té-lo conhecido ¢
nao ser complacente. Ele é muito bem-sucedido porque adora o que
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faz. E isso também é algo que temos em comum. O leitor tem sorte,
porque ele tem muito bons conselhos para lhe dar. Como disse em
Why We Want You To Be Rich, qual é o sentido de ter sabedoria e
nao a partilhar? O Robert responde a essa questao em cada livro
que escreve.

Um dos primeiros passos para ficar rico conhecendo melhor
o funcionamento do mundo do dinheiro ¢ tirar partido de cada
oportunidade que se nos apresenta. Neste momento tem em maos
uma grande oportunidade. O meu conselho para si é ler Pai Rico,
Pai Pobre: Desenvolva a Sua Inteligéncia Financeira prestando muita
aten¢do. Estard assim no caminho certo para conquistar um grande
sucesso e liberdade financeira. A propésito, nao se esqueca de pensar
em grande. Até 4, entao, no circulo dos vencedores!

Donatrp J. Trump
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NOTA DO AUTOR

O dinheiro ndo é a raiz de todos os males

Uma das maiores falhas do sistema educativo ¢ nio proporcionar
educagao financeira aos seus estudantes. Os educadores parecem pensar
que o dinheiro tem algum aspeto de devogdo ou de quase religiosi-
dade, acreditando que 0 amor ao dinheiro é a raiz de todos os males.

Como a maioria de nés sabe, nao é o amor ao dinheiro que é
nocivo, mas a falta dele. Trabalhar num emprego que odiamos ¢é terri-
vel. Trabalhar muito e nao ganhar o suficiente para sustentar a nossa
familia é prejudicial. Para alguns, estar afundado em dividas é puro
infortdnio. Discutir com as pessoas que ama por causa de dinheiro ¢
um desastre. Ser ganancioso ¢ prejudicial. E cometer crimes ou atos
imorais para conseguir dinheiro é pior ainda. O dinheiro em si nao
tem relacdo com o mal. Dinheiro ¢ dinheiro.

A sua casa ndo é um ativo

A falta de educagio financeira também leva as pessoas a tomarem
decisoes insensatas ou a serem facilmente iludidas por pessoas ainda
mais insensatas. Em 1997, por exemplo, quando publiquei i Rico,
Pai Pobre e disse «a sua casa ndo é um ativo... é um passivo», foram
inimeras as manifestagoes de protesto. O meu livro e eu préprio
fomos severamente criticados.

Muitos dos que se autoproclamavam especialistas em finangas
atacaram-me na imprensa. Dez anos mais tarde, em 2007, quando
a bolha do mercado imobilidrio rebentou e milhoes de pessoas tive-
ram problemas — muitas, nos Estados Unidos, perderam as casas
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e declararam faléncia, outras tantas ficaram com saldos devedores de
empréstimos imobilidrios maiores do que o valor de mercado dos
seus iméveis —, esses individuos descobriram, dolorosamente, que,
de facto, as suas casas eram passivos e nao ativos.

Dois homens, uma mensagem

Em 2006, o meu amigo Donald Trump e eu escrevemos, em Why
We Want You To Be Rich, acerca da razao de a classe média estar em
declinio e as possiveis causas para que isso estivesse a acontecer.
Dissemos que muitas dessas causas eram globais, governamentais e
financeiras. O livro foi criticado pela imprensa especializada em finan-
¢as, mas, em 2007, quase tudo o que dissemos veio a comprovar-se.

Conselhos obsoletos

Hoje, muitos especialistas em financas continuam a recomen-
dar: «Trabalhe arduamente, poupe dinheiro, mantenha-se longe
das dividas, viva dentro das suas possibilidades e mantenha uma
carteira diversificada de investimentos.» O problema desse tipo de
aconselhamento é que ele ¢ nocivo porque, simplesmente, é obsoleto.
As regras do dinheiro mudaram em 1971. Hoje hd um novo capi-
talismo. Poupar, manter-se longe das dividas e diversificar foram
atitudes que funcionaram na era do velho capitalismo. Aqueles que
seguiram o mantra «Trabalhe muito e poupe» do velho capitalismo
terdo dificuldades financeiras na era do novo capitalismo.

Informagdo versus educagio

Acredito que a falta de educagio financeira no sistema educa-
tivo € cruel e perniciosa. Nos dias de hoje, a educagao financeira ¢
essencial 4 sobrevivéncia, nao importando se somos ricos ou pobres,
inteligentes ou nao.

Como a maioria de nds sabe, vivemos na era da informacio.
O problema com esta era é a sobrecarga de informacio. Hoje, ha
informagio a mais. A equagio seguinte explica por que razio ¢ tao
importante a educagao financeira.
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Informacio + Educaciao = Conhecimento

Sem educagdo financeira, as pessoas nao podem transformar
informagiao em conhecimento util. Sem conhecimento financeiro,
tém sérias dificuldades em tomar decisoes e fazem coisas como com-
prar uma casa e achar que é um ativo. Ou poupar sem entender as
flutuagoes da moeda. Ou, entio, sio incapazes de distinguir dividas
boas de dividas prejudiciais. Ou, ainda, nio conseguem compreender
porque pagam os ricos menos impostos e por que razao o investidor
mais rico do mundo, Warren Buffett, nio diversifica.

Siga o lider

Sem conhecimento financeiro, as pessoas procuram alguém que
possa dizer-lhes o que fazerem. E o que a maioria dos especialistas
financeiros diz é: «Trabalhe muito, poupe, mantenha-se longe das
dividas, viva abaixo das suas possibilidades e invista em carteiras
diversificadas.» Como certos animais que seguem os seus lideres,
essas pessoas simplesmente saltam do penhasco para um oceano de
incertezas financeiras, esperando conseguir nadar até ao outro lado.

Este livro ndo trata de aconselhamento financeiro

Este livro nao lhe dird o que fazer. Nao é sobre aconselhamento
financeiro. E sobre tornar-se financeiramente competente. Desse
modo, poderd processar as suas informagoes e encontrar o caminho
para o nirvana financeiro.

Em suma, este livro é sobre enriquecer tornando-se financeiramente
competente. E sobre como aumentar o seu QI financeiro.



Introducao

O DINHEIRO FAZ DE Sl
UMA PESSOA RICA?

«Ainda bem que as pessoas da nagio ndio entendam
o0s nossos sistemas bancdrio e monetdrio,
pois se o fizessem, acredito que haveria uma
revolugdo antes de amanha de manhi.»

Henry Forp

A resposta é ndo! O dinheiro, por si s6, ndo o transforma em
alguém rico. Todos nés conhecemos alguém que vai trabalhar todos
os dias, que trabalha por dinheiro ou que ganha dinheiro sem parar,
mas que fracassa em tornar-se uma pessoa rica. Ironicamente, muitas
dessas pessoas endividam-se ainda mais com cada céntimo adicional
que ganham. J4 ouvimos histérias de vencedores de lotarias, milio-
ndrios instantineos que empobrecem tao subitamente quanto enri-
queceram. Também ouvimos histdrias de pessoas que perdem parte
ou tudo o que possuem em investimentos variados como imdveis,
bolsa de valores ou outro tipo de empreendimentos. Talvez seja um
desses individuos. Mesmo aquisi¢des em ouro — o Gnico dinheiro
verdadeiro do mundo — podem custar dinheiro ao investidor.

O ouro foi 0 meu primeiro investimento quando era um jovem
adulto. Comecei a investir em ouro antes mesmo de investir no
mercado imobilidrio. Em 1972, com 25 anos, comecei a comprar
moedas de ouro quando a onga estava a, aproximadamente, 70 délares.
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Por volta de 1980, o prego do ouro j4 se aproximava de 800 délares a
onga. Um frenesim tomou conta das pessoas. A ganincia sobrepds-se
a precaucao, pois os rumores eram de que o prego da onga atingiria
2500 délares. Investidores gananciosos exageraram na compra de ouro,
mesmo aqueles que nunca o haviam feito. Mesmo assim, em vez de
vender algumas das minhas moedas de ouro e lucrar um pouco com
isso, adiei a venda, também a espera de que o preco subisse ainda mais.
Cerca de um ano depois, quando o ouro caiu abaixo de 500 délares
a onga, vendi finalmente a minha dltima moeda. A partir de 1980,
observei a queda continua dos precos até que finalmente chegaram
a 250 ddlares, em 1999.

Embora nao tenha conseguido muito dinheiro, negociar com ouro
ensinou-me algumas licdes inestimdveis sobre dinheiro. Uma vez
que percebi que poderia perder dinheiro ao investir em ativos reais,
compreendi que nio era o ouro, como ativo, que era valioso. Era a
informagdo a respeito do ativo que, no fim das contas, tornava alguém
pobre ou rico. Por outras palavras, ndo se trata de imdveis, acoes,
Jfundos, negocios ou dinbeiro; o que faz uma pessoa rica é informagdo,
conhecimento, sabedoria e know-how, ou seja, é a inteligéncia financeira
0 que a enriquece.

Ligées de golfe ou clubes de golfe

Um amigo meu ¢ fandtico por golfe. Gasta milhares de délares
por ano com tacos ou qualquer novo utensilio de golfe que surja no
mercado. O problema é que nao quer gastar um centavo com aulas
de golfe. Assim, as suas aptidées com a modalidade permanecem as
mesmas, ainda que ele possua os melhores e mais modernos equipa-
mentos. Se ele investisse em aulas e usasse os tacos do ano anterior,
provavelmente jogaria bastante melhor.

Passa-se 0 mesmo fenémeno insensato com o jogo do dinheiro.
Milhées de pessoas investem o seu dinheiro, arduamente obtido,
em ativos como agdes e imdveis, mas nada investem em informacio.
Por essa razdo, os seus ganhos financeiros permanecem quase sempre

OS mMesmaos.
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Sem formula mdgica

Este livro nao ¢ do tipo «enriquega rapidamente», nem sobre
alguma férmula mdgica de enriquecimento. E sobre aumentar a sua
inteligéncia financeira, o seu QI financeiro. E sobre ficar mais rico,
tornando-se mais competente. E sobre as cinco inteligéncias bdsicas
e necessarias para enriquecer, ndo importa o que acontega com a
economia, as agcoes ou o mercado imobilidrio.

As novas regras do dinbeiro

Este é um livro sobre as novas regras do dinheiro, que mudaram
em 1971. Por conta dessas modificacoes, as antigas regras tornaram-
-se obsoletas. Uma das razdes pelas quais tantas pessoas estao em
dificuldades financeiras é porque continuam a agir de acordo com
as velhas regras do dinheiro. Regras antigas do tipo 7rabalhe muito,
poupe dinbeiro, fuja das dividas, invista a longo prazo numa carteira
de investimentos bem diversificada. B acerca de jogar pelas novas regras
do dinheiro, mas para fazer isso é preciso aumentar a sua inteligéncia
financeira e o seu QI financeiro.

Ap6s ler este livro, estard apto a determinar se o melhor para si é
seguir as velhas ou as novas regras do dinheiro.

Encontre as suas aptidées financeiras

O Capitulo Nove fala sobre como descobrir o seu talento financeiro
utilizando as trés partes do seu cérebro. Como a maioria de nds sabe,
as trés partes do cérebro sao a esquerda, a direita e o subconsciente.

A razio pela qual a maioria das pessoas ndo enriquece é porque o
cérebro subconsciente é a mais poderosa das trés partes. Por exemplo,
podemos estudar o mercado imobilidrio e saber exatamente o que
fazer através do cérebro esquerdo e direito, mas o poderoso cérebro
subconsciente assume o controlo e diz: «Oh, isso é muito arris-
cado! E se perder dinheiro? E se cometer um erro?» Nesse exemplo,
a emo¢io do medo leva o cérebro subconsciente a trabalhar contra
os desejos do cérebro direito e esquerdo. Ou seja, para desenvolver
talento e competéncia em finangas ¢ importante, antes de qualquer
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coisa, saber como fazer com que as trés partes do seu cérebro traba-
lhem em harmonia e nio uma contra as outras. Este livro explica
como fazer isso.

Conclusdo

Muitas pessoas acreditam que é preciso ter dinheiro para fazer
dinheiro. Mas issso nao ¢ verdade. Lembre-se sempre de que pode
perder dinheiro ao investir em ouro; pode perder dinheiro em qual-
quer coisa. Afinal, ndo sio o ouro, as a¢oes, os iméveis, o trabalho
drduo ou o dinheiro que fazem de si uma pessoa rica, mas sim aquilo
que sabe acerca de ouro, agoes, imdveis, trabalho drduo e dinheiro.
No final das contas, é a sua inteligéncia financeira — o seu QI finan-
ceiro — que o torna rico.

Continue a ler e fique ainda mais rico ao tornar-se financeiramente
mais competente.
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Capitulo Um

O QUEE A INTELIGENCIA
FINANCEIRA?

Quando eu tinha 5 anos fui levado ao hospital para uma cirurgia
de emergéncia. Pelo que sei, tive uma infegao séria nos ouvidos,
consequéncia da varicela. Ainda que tenha sido uma experiéncia
assustadora, guardo uma carinhosa recordagio do meu pai, do meu
irmao mais novo e das minhas duas irmas a acenarem-me do lado de
fora da janela do hospital, no relvado, enquanto eu estava acamado,
a recuperar. A minha mae nio estava ld. Estava em casa, também
confinada a uma cama, a lutar com uma doenca cardfaca.

Em menos de um ano, o meu irmao mais novo foi levado ao hos-
pital depois de ter caido de uma prateleira na garagem e ter aterrado
de cabega. A minha irma mais nova foi a préxima, por causa de uma
cirurgia a um joelho. E a minha irma mais pequenina, Beth, um bebé
recém-nascido, teve um problema de pele que acabou por intrigar os
préprios médicos.

Foi um ano dificil para o meu pai. Ele foi o tnico de nds, entre
os seis da familia, que nao sucumbiu a um problema médico. A boa
noticia é que todos recuperdmos e acabdmos por ter uma vida sau-
ddvel. A md noticia ¢ que as contas médicas nao paravam de chegar.
O meu pai nio ficou doente naquele ano, mas contraiu uma doenga
incapacitante: dividas médicas colossais!

A época, o meu pai estava a fazer uma pés-licenciatura na Uni-
versidade do Hawai. Fora um aluno brilhante, recebera o seu grau de
bacharel em apenas dois anos e tinha o sonho de se tornar professor
universitdrio. Mas, com uma familia de seis pessoas, um empréstimo
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imobilidrio e contas médicas altissimas para pagar, abandonou o
seu sonho para assumir a fungao de assistente de diregao de escolas
na pequena cidade de Hilo, na ilha do Havai. Para conseguir fazer a
mudanga da familia de uma ilha para a outra, foi obrigado a contrair
um empréstimo com o seu préprio pai. Foi uma época dificil para
ele e para a nossa familia.

Embora tenha alcangado um tremendo sucesso profissional, aca-
bando por obter o diploma de doutoramento, suspeito que o facto
de nao ter realizado o seu sonho de se tornar professor universitdrio
o tenha perseguido até ao fim dos seus dias. Dizia frequentemente:
«Quando vocés, meninos, sairem de casa, vou voltar para a escola e
fazer o que gosto: ensinar.»

No entanto, em vez de ser professor, acabou por tornar-se secretario
da Educagao para o estado do Havai — um posto administrativo.
Mais tarde, concorreu para um cargo no executivo, abaixo apenas do
governador, mas perdeu. Com 50 anos, subitamente viu-se desem-
pregado. Logo apés a eleigao, a minha mae morreu repentinamente,
com 48 anos, devido ao coragao enfraquecido. O meu pai nunca
recuperou dessa perda.

Uma vez mais, os problemas financeiros amontoaram-se. Sem
emprego, decidiu mexer no dinheiro que havia poupado para a
reforma e investiu numa franchise nacional de gelados. E perdeu
todo o dinheiro!

A medida que envelhecia, o meu pai sentiu que estava muito
atrds dos seus pares e a sua carreira de uma vida tinha terminado.
Sem a posigao de autoridade maxima em educa¢io, perdeu tam-
bém a sua identidade. Tornou-se mais e mais zangado com os seus
colegas ricos que haviam enveredado pelo mundo dos negécios e
nio da educac¢io, como ele fizera. Criticando-os severamente, dizia
com frequéncia: «Dediquei a minha vida & educagao das criangas
do Havai e o que consegui? Nada. Os meus colegas ficaram mais
ricos e eu o que consegui? Nadal»

Nunca saberei porque nio voltou a universidade para lecionar.
Acredito que ele estava a tentar arduamente enriquecer rapidamente
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para compensar o tempo perdido. Acabou envolvido em atividades
excéntricas e perdia tempo a relacionar-se com golpistas. Nenhum
desses esquemas de enriquecimento rdpido acabou bem.

Se nio fosse por um ou outro expediente e a reforma oficial, teria
acabado em casa de um dos filhos. Poucos meses antes de morrer
de cancro, com 72 anos, o meu pai chamou-me ao leito de morte e
pediu-me desculpas por nao ter muito para deixar aos filhos. Colo-
quei a minha cabega entre as suas maos e chordmos juntos.

Dinbheiro que ndo é suficiente

O meu Pai Pobre teve problemas com dinheiro durante toda a
vida. Nao importava quanto ele conseguisse, o seu problema era ndo
ter dinheiro suficiente. A sua inabilidade para resolver esse problema
causou-lhe uma profunda dor até ao dia da morte. De forma trdgica,
ele sentia-se inepto — profissionalmente e como pai.

Por pertencer ao mundo académico, fez o possivel para colocar
as suas dificuldades de lado e dedicar a sua vida a uma causa maior
do que o dinheiro. Insistia que o dinheiro nao importava, mesmo
quando importava. Embora tenha sido um grande homem, grande
marido e pai, além de um educador brilhante, foi essa coisa chamada
dinheiro que frequentemente o perturbava, amarfanhando-o silencio-
samente, e, no final, é muito triste que tenha sido esse o pardmetro
que ele usou para avaliar a prépria vida. Ainda que fosse muito
inteligente, o meu pai nunca encontrou uma solugao para os seus
problemas financeiros.

Dinbeiro a mais

O meu Pai Rico, que comegou a ensinar-me sobre dinheiro aos
9 anos, também tinha problemas financeiros. Mas resolveu esses
problemas de um modo diferente. Admitia que o dinheiro era impor-
tante e, a0 compreender isso, esfor¢ava-se, a cada oportunidade,
para aumentar a sua inteligéncia financeira. Para ele, isso significava
enfrentar os seus problemas financeiros e aprender com o processo.
O meu Pai Rico nao era, nem de perto, tao inteligente academicamente
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como o meu Pai Pobre, mas, como resolvia os seus problemas finan-
ceiros de maneira diferente, aumentando a sua inteligéncia financeira,
os problemas de dinheiro do meu Pai Rico eram dinheiro a mais.
Com dois pais, um rico e um pobre, aprendi que, rico ou pobre,
todos temos problemas financeiros.
Os problemas financeiros dos pobres sio:
Naio ter dinheiro suficiente;
Usar crédito para suprir a falta de dinheiro;
O aumento do custo de vida;
. Quanto mais ganham, mais impostos pagam;
Medo das emergéncias;
Conselhos financeiros nocivos;

R N N

Dinheiro insuficiente para a reforma.

Os problemas financeiros dos ricos sao:

1. Ter dinheiro a mais;

2. Necessidade de manté-lo seguro e bem investido;

3. Nao distinguir se as pessoas gostam deles ou do seu
dinheiro;

4. Ter necessidade de contar com conselheiros financeiros

astutos;
5. Ciriar filhos mimados;
6. Planear a heranca e a distribui¢ao do dinheiro;
7. Impostos governamentais excessivos.

O meu Pai Pobre teve problemas financeiros durante toda a vida.
Naio importava o quanto ganhasse, o seu problema continuava a ser
a insuficiéncia de dinheiro. O meu Pai Rico também teve problemas
financeiros. Mas o seu problema era dinheiro a mais. Qual é o pro-
blema financeiro que escolheria?

Solugées nocivas para problemas financeiros

Ter aprendido ainda em tenra idade que todos temos proble-
mas financeiros, nao importa quao rico ou pobre sejamos, foi uma
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licdo muito importante para mim. Muitas pessoas acreditam que,
se tivessem muito dinheiro, os seus problemas financeiros acaba-
riam. Mal sabem elas que ter muito dinheiro apenas provoca mais
problemas financeiros.

Um dos meus anuncios favoritos ¢ o de uma empresa financeira,
o qual comega com o 7apper MC Hammer a dangar com algumas
mulheres lindas, um Ferrari e um Bentley, e uma mansio exagerada-
mente grande atrds dele. Ao fundo, estao a ser colocadas mercadorias
fabulosas na mansio. A can¢io de Hammer, «U Can’t Touch This»
(Nao podes tocar nisto), acompanha todo esse movimento. Entao,
a tela fica negra e aparecem as palavras «15 minutos mais tarde».
Na cena seguinte, MC Hammer estd sentado na cal¢ada, em frente
da mesma mansio, cabisbaixo, com a cabeca entre as mios, junto a
um letreiro que diz «Hipoteca Executada». O anunciante diz: «A vida
passa rapidamente. Estamos aqui para ajudd-lo!»

O mundo estd cheio de MC Hammers. Todos jd ouviram falar de
vencedores de lotarias que ganharam milhoes e poucos anos volvidos
acabaram afundados em dividas. Ou de um jovem atleta profissional
que vive numa casa luxuosa enquanto estd a jogar e depois, com o
fim dos seus dias de gléria, acaba debaixo de uma ponte. Ou ainda
de um jovem cantor de rock que é multimiliondrio aos 20 anos e
estd a procura de emprego aos 30. (Ou o rapper que estd a vender
produtos financeiros que muito provavelmente jd usava quando
perdeu o seu dinheiro.)

O dinheiro, por si s, nao resolve os seus problemas financeiros.
E por isso que dar dinheiro is pessoas pobres nio resolve os problemas
financeiros delas. Em muitos casos, isso prolonga o problema e cria
ainda mais pessoas pobres. Veja como exemplo a ideia da assisténcia
social do governo americano. Desde a Grande Depressao, em 1929,
até 1996, o governo americano garantiu dinheiro aos pobres desta
nagio, nio importando as suas condigdes. Tudo o que tinham de fazer
era habilitar-se para o programa de pobreza e receber um cheque do
governo — perpetuamente. Se mostrassem iniciativa, arranjassem
um emprego e ganhassem mais do que o limite permitido, o governo
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cortar-lhes-ia os beneficios. Como, ao trabalhar, o pobre teria outros
custos associados com os quais antes nio tinha de se preocupar
— como vestudrio, creches, transportes —, em muitos casos aca-
bavam com menos dinheiro do que antes de terem emprego — e,
naturalmente, com muito menos tempo. Era melhor nao trabalhar.
Esse sistema beneficiou aqueles que eram preguicosos e puniu os que
mostravam iniciativa. O sistema criou ainda mais pobres.

O trabalho 4rduo nio resolve os problemas financeiros. O mundo
estd cheio de pessoas que trabalham muito e nada possuem. Os traba-
lhadores esforgados ganham dinheiro, mas, ainda assim, afundam-se
cada vez mais em dividas, o que os leva a trabalhar ainda mais para
ganharem ainda mais dinheiro.

A educagio nio resolve os problemas financeiros. O mundo estd
cheio de pessoas pobres altamente instruidas. Chamam-lhes socialistas.

Um emprego nio resolve problemas financeiros. Existem milhoes
de pessoas que ganham apenas o suficiente para sobreviver. Muitas
pessoas que estdo empregadas nio conseguem comprar as proprias
casas, ter assisténcia médica adequada, educagao ou mesmo dinheiro
suficiente destinado a reforma.

Como resolver os problemas financeiros?

A inteligéncia financeira resolve os problemas financeiros. Em ter-
mos simples, a inteligéncia financeira é aquela parte da nossa inteli-
géncia total que usamos para resolver problemas financeiros.

Alguns exemplos de problemas financeiros sio:

1. «Nao ganho o suficiente.»

2. «Estou atolado em dividas.»

3. «Nio posso comprar uma casa.»

4. «O meu carro avariou. Como vou conseguir dinheiro
para o reparar?»

«Tenho 10 mil délares. Onde devo investir?»

oW

«O meu filho quer ir para a universidade, mas nao temos
dinheiro.»
7. «Nao tenho dinheiro suficiente para me reformar.»
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8. «Nao gosto do meu trabalho, mas nao posso dar-me
ao luxo de o deixar.»

9. «Estou reformado e a cada dia que passa com menos
dinheiro.»

10. «Nao posso pagar a minha cirurgia.»

A inteligéncia financeira resolve esses e outros problemas finan-
ceiros. Infelizmente, se a nossa inteligéncia financeira nao for desen-
volvida a altura para resolver esses problemas, eles persistem, nio
desaparecem. Muitas vezes até pioram, gerando ainda mais problemas
financeiros. Por exemplo, hd milhées de pessoas que nao possuem
dinheiro de lado para a reforma. Se falharem em resolver esse pro-
blema, ele tornar-se-4 ainda pior a medida que as pessoas envelhe-
cerem e necessitarem de dinheiro para cuidados médicos. Goste ou
nao, o dinheiro afeta o estilo e a qualidade de vida — assim como
permite a adequagio e a facilidade nas escolhas. A liberdade de esco-
lher o que o dinheiro oferece pode significar a diferenca entre pedir
boleia nas estradas ou viajar de autocarro... ou de avido particular.

Resolver problemas financeiros torna-o mais
inteligente

Quando era mitdo, o meu Pai Rico disse-me: «Problemas com
dinheiro fazem de ti uma pessoa mais inteligente... se os resolveres.»
Ele também me disse: «Se resolveres os teus problemas financei-
ros, a tua inteligéncia financeira aumentard. Quando a inteligéncia
financeira aumenta, tornamo-nos mais ricos. Se nio resolveres os
teus problemas, ficards mais pobre. Se nao resolveres os teus proble-
mas, seguramente que eles te trardo ainda mais problemas.» Se quer
aumentar a inteligéncia financeira, tem de ser um solucionador de
problemas. Se nio resolver os seus problemas financeiros, nunca serd
rico. Na verdade, ficard mais pobre quanto maior for o tempo que
o problema persistir sem solugao.

O meu Pai Rico usava o exemplo de uma dor de dentes para ilus-
trar o que queria dizer com um problema que desencadeava outro.
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Dizia: «Ter um problema financeiro ¢ como uma dor de dentes: se nao
tratares dela, a dor far-te-4 sentires-te muito mal. Se estiveres mal,
provavelmente nao trabalhards bem porque estés irritado. Nao tratares
dos dentes pode conduzir-te a complicagdes médicas porque é ficil
para os germes crescerem e espalharem-se a partir do problema na
tua boca. Um dia, perdes o emprego por causa dessa doenga crénica.
Sem um emprego, nao podes pagar a renda. Se falhares a resolver o
problema da renda, vais para a rua, com a satide deficiente, a comeres
do lixo, e ainda terds dor de dentes.»

Embora tal exemplo seja extremo, essa histéria marcou-me. Ainda
bem jovem, percebi a importancia de resolver problemas e o efeito
de dominé causado pela nio resolu¢io desses problemas.

Muitas pessoas nao resolvem os seus problemas financeiros quando
40 pequenos, no estdgio inicial da dor de dentes. Em vez de resolvé-
-los, agravam-nos ao ignora-los ou ao nio lidar com eles ainda na
raiz. Por exemplo, quando ficam com pouco dinheiro, muitas pes-
soas utilizam cartoes de crédito para complementar o que falta.
Rapidamente acabam com as contas do cartdao a acumularem-se e
com os credores a persegui-las com as faturas na mio. Para resolver
esse problema, fazem ainda mais empréstimos ou vendem a prépria
casa. O problema ¢ que continuam a usar o cartao de crédito mesmo
depois disso. Sé que agora jd nao possuem uma casa propria ou,
entdo, devem dinheiro a mais credores do que antes.

Para resolver esse problema, conseguem novos cartoes de crédito
para pagar os antigos. Ao sentirem-se deprimidas por causa dos
problemas que se amontoam, usam os novos cartdes para ir de férias
e viajar. A questdo ¢ que a raiz do problema ainda estd 14, tal qual a
dor de dentes. A raiz do problema ¢ a falta de inteligéncia financeira
e o problema gerado pela falta de inteligéncia financeira ¢é a inabi-
lidade de resolver problemas financeiros simples. Em vez de atacar
o problema pela raiz — hdbitos de consumo, neste caso —, muitos
ignoram-no. Se nio arrancar a erva daninha pela raiz e apenas cortar
0 topo, ela voltard ainda mais forte — e rapidamente. Isso também ¢
verdade em relagdo aos seus problemas financeiros.
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Ainda que estes exemplos parecam exagerados, nao sao raros.
A questao ¢ que problemas financeiros sio o problema, mas também
s40 a solugdo. Se as pessoas conseguem resolver os seus problemas,
tornam-se mais inteligentes. O seu QI financeiro aumenta. Uma vez
que se tornam mais inteligentes financeiramente, passam a poder
resolver problemas ainda maiores. Se podem resolver problemas
financeiros mais complicados, tornam-se ainda mais ricas.

Gosto de usar a Matemdtica como exemplo. Muitas pessoas odeiam
esta disciplina. Como ¢ sabido, se nao resolver as licoes de matemd-
tica (praticar a resolu¢io de problemas matemdticos), nao poderd
resolver problemas matemadticos. Se nao puder resolvé-los, entao, nao
passard no exame. Se ndo passar no exame, entao, terd negativa em
matemadtica. Uma negativa nessa disciplina significa que nio entrard
na faculdade. Entéo, o Gnico emprego que conseguird serd ao balcio
de um McDonald’s, com o saldrio minimo. Este é um exemplo de
como um pequeno problema pode tornar-se um problema enorme.

Por outro lado, se praticar diligentemente a resolugao de problemas
matemadticos, tornar-se-d mais e mais inteligente e capaz de resolver
equagoes mais complexas. Depois de anos de trabalho drduo, serd um
génio da matematica e as coisas que antes pareciam dificeis afigurar-
-se-a0 simples. Todos temos de comegar com o 2 + 2. E aqueles que
conseguem nao se ficam por af.

A causa da pobreza

A pobreza é, simplesmente, ter mais problemas do que solugoes.
A pobreza é causada pela sobrecarga de problemas que a pessoa nao
consegue resolver. Nem todas as causas da pobreza sao problemas finan-
ceiros. Podem ser problemas com drogas, um casamento com a pessoa
errada, viver num bairro problematico, falta de especializagao para o
trabalho, falta de transporte ou incapacidade para cuidar da satde.

Alguns problemas financeiros, como dividas excessivas e baixos
saldrios, sdo gerados por circunstincias que vao para |4 da aptidao do
individuo na resolugio de problemas e que tém muito mais que ver
com o governo e com a ilusao de que a economia estd bem.
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Por exemplo, uma das causas dos saldrios baixos é a prepon-
derincia da oferta de vagas de empregos no setor dos servigos.
Nos Estados Unidos, os empregos mais bem pagos da industria estao
a deslocalizar-se para fora do pais. Quando era crianca, a General
Motors era o maior empregador dos Estados Unidos. Hoje é o
Wal-Mart. Todos sabemos que o Wal-Mart nao é conhecido por
pagar saldrios altos — ou por ter bons planos de reforma para os seus
trabalhadores.

Ha4 cinquenta anos era possivel a uma pessoa sem um alto grau
de instrucao sair-se bem financeiramente. Mesmo que tivesse apenas
a frequéncia do secunddrio, um jovem poderia conseguir um traba-
lho relativamente bem pago no fabrico de ago ou de carros. Hoje,
as oportunidades de emprego estao na produ¢io de hamburgueres.

Ha4 cinco décadas, as empresas manufaturadoras ofereciam bene-
ficios como assisténcia médica e planos de reforma complementares.
Hoje, milhées de trabalhadores estao a ganhar menos, enquanto, ao
mesmo tempo, necessitam de mais para cobrir as préprias despesas
médicas e poupar o suficiente para se reformar. Dia apés dia, esses
problemas financeiros nao sao resolvidos e crescem cada vez mais.
E tém origem num problema ainda maior, que vai além do poder
individual de mudar ou resolver. Eles surgem a partir de politicas
econdmicas ineficientes e do favorecimento.

As regras do dinheiro mudaram

Em 1971, o entdo presidente dos Estados Unidos, Richard Nixon,
tirou o pais do padrio-ouro. Essa foi uma politica econémica infeliz
que alterou as regras do dinheiro. Ela representa uma das maiores
mudancas financeiras da Histéria; mesmo assim, poucas pessoas
conhecem essa mudanga e os seus efeitos na economia de hoje.
Uma das razdes pelas quais tantas pessoas estao atualmente em
dificuldades financeiras deve-se a Nixon.

Em 1971, o délar morreu porque deixou de ser dinheiro —
tornou-se moeda corrente. H4 uma grande diferenca entre dinheiro
e moeda corrente.
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